
ACUMENTOR CONSULTING

Acumentor Consulting berät Kranken-
häuser, Hersteller und Lieferanten im
Healthcare Markt in den Bereichen
Strategie, Finanzierung, Organisation
und Führung ihrer Unternehmen und
Mitarbeiter.

Beratung
für den

Healthcare Markt

Ein Schwerpunkt liegt in der Analyse
der Chancen für neue Geschäftsfelder
oder Produkte und deren Erschließung
durch realisierbare Sales- und
Marketing-Maßnahmen.

Acumentor Consulting beteiligt sich aktiv
an der Umsetzung der entwickelten
Strategien und Maßnahmen und stellt
auch Interims- und Projektmanagement.

Acumentor Consulting entwickelt
maßgeschneiderte Lösungen, die
langfristigen Nutzen bieten.



Aktuelle Themen
Krankenhäuser

Best Practices im Einkauf, Optimierung der
Beschaffungs-Prozesse

Logistik im Krankenhaus

Außendarstellung von Krankenhäusern
- Vermittlung der Schwerpunkte, Qualitäts-

und Differenzierungsmerkmale

Erhöhung der Präsenz in den Medien
- Internetauftritt und höhere Priorität

innerhalb von Suchergebnissen

Balanced Scorecard, wertorientiertes Management

Qualitätsmanagement im Krankenhaus

Patientenbefragungen

Integrierte Versorgung
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Aktuelle Themen
Hersteller und
Lieferanten

Business Development

Erschließen neuer Geschäftsfelder

Erarbeiten neuer Vertriebs- und
Marketing-Strategien

Einführen neuer Produkte

Kooperations-Konzepte für
Kliniken, Gruppen und
Medizinische Versorgungszentren
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ACUMENTOR CONSULTING

Acumentor Consulting GmbH
Europaplatz 11

44269 Dortmund
0231 475 484 - 10
0231 475 484 - 20

0173 530 6790
info@acumentor.de

Olaf Lodbrok

Acumentor Consulting
wird durch ein Netzwerk

von freien Mitarbeitern
ergänzt und führt auch

spezialisierte und
personalaufwendige

Projekte zuverlässig und
mit hoher Fachexpertise durch

Telefon:
Telefax:
Mobil:
Email:

Master of Business Administration (MBA), Duke University, USA

Diplom-Ingenieur der Elektrotechnik und Technischen Informatik,
Rheinisch-Westfälische Technische Hochschule Aachen

Über 13 Jahre Erfahrung in leitenden Positionen
im Healthcare Markt:

Durchführen von Analysen und Bewertungen,
Beratung bei Investment-Entscheidungen

Aufbau der medicforma.com GmbH von
2000 bis 2005 als Geschäftsführer

Vertriebsleiter für Angioplastie und
Stents

Marketing Manager Deutschland für
Angioplastie und Stents

Produktspezialist Herzschrittmacher

Vertrieb Infusionstechnologie, Spritzen-
und Infusionspumpen


